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Erfolgreicher Einstand der BU Personal Care

Die am 01.04.2008 neu gegriindete Business Unit Personal Care
(ehemals MERKUR Vaseline) stellte sich mit den gut eingefiihrten
Produkten Vaseline, WeilRél und Paraffinwachs auf der In - Cosmetics
2008 vor.

Vom 15. - 17.04.2008 fand in Amsterdam die In- Cosmetics, eine
jahrlich veranstaltete Kosmetikmesse, statt.

Nachdem im September 2007 bekannt wurde, dass SHELL
Deutschland Oil ihre Vaseline- und Weil3dlherstellung zum Mai 2008
aufgeben wird, entschloss sich das Merkur Vaseline Team ganz
kurzfristig, doch noch einen Stand auf der In- Cosmetics 2008 zu
buchen, um ihren langjahrigen Kunden zu zeigen, dass man die
fihrende Marktposition nicht aufgeben und weiterhin zumindest
Vaseline herstellen und vertreiben wird. -

Mitte Dezember 2007 begann neben der Arbeit zur Integration der
Merkur Vaseline in die Sasol Wax die Planung fr den Messestand.
Durch die enorme Unterstlitzung von Susann Matthai
(Communications) gelang es in kirzester Zeit, Einladungen zur Messe,
eine Produktbroschiire mit den Produkten der BU Personal Care, Roll -
Ups und Fotos fir die Gestaltung des Standes fertig zu stellen. Dr. Olaf
Kretschmer kmmerte sich am Tag vor der Erdffnung vor Ort darum,
dass unser Stand wie geplant aufgebaut wurde.

Unter dem Motto "Merkur wird Sasol Wax" mit beiden Logos
ausgestattet, hatte der Stand einen hohen Widererkennungswert fir die
Kunden. Bis zu 7 Personal Care Mitarbeiter prasentierten an allen 3
Tagen die neue Business Unit. Ein Foto des Stamm- Teams finden Sie
hier.

Das Interesse war riesengro. Uber 100 Kontakte konnten wir
verzeichnen, wobei der erste Tag mit knapp 50 Gesprachen der Beste
war. 75% der Besucher kamen aus Europa; im Gegensatz zu den
Jahren vorher war der Anteil der Besucher aus Ubersee mit 25%
gering, sicher deshalb, weil die In- Cosmetics inzwischen auch in Asien
veranstaltet wird. Mit 34% waren die potentiellen Kunden die grofRte
Besuchergruppe, gefolgt von 25% Kunden und 13% Agenten bzw.
Distributeuren. - Die Kundengesprache drehten sich hauptsachlich um
die zukinftige Verfligbarkeit der gewohnten Produkte. Fir Agenten und
Distributeure stand die Neuordnung und Fortfiihrung des Geschéaftes im
Vordergrund. Es bewarben sich allerdings auch sehr viele neue Firmen
darum, unsere Vertretung zu ibernehmen!

Positiv motiviert durch die Anzahl unserer Besucher, die interessanten
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